“Ale po co mi ta umowa?” czyli kodeks dobrej wspotpracy

biurem rachunkowym

Na etapie oferty:

e popros o pisemng oferte
o np.w formie e-maila, dopytaj o okres aktualnosci tej oferty - mozesz sie
zdziwi¢ gdy zadzwonisz za tydzien a oferta okaze sie juz niewazna

® popros o wzér umowy
o dobrze jg przeczyta¢ zanim spotkasz sie z ksiegowg na sktadanie podpiséw

e pytaj o rzeczy niejasne, niezrozumiate i watpliwe
o jesli masz do czynienia z przystepng ksiegowa, powinna pomaoc ci
przeanalizowac¢ zapisy umowy

e upewnij sie jakie czynnosci wchodza w zakres oferowanej ustugi
o jeslinie jest to wprost okreslone w ofercie, dopytaj o to czy wazne dla ciebie
ustugi sg uwzglednione w ofercie - potem moze by¢ za pézno

e dowiedz sie czy biuro rachunkowe ma polise OC
o to gwarancja wiekszego bezpieczehstwa wspotpracy

Na etapie podpisywania umowy:

e przeczytaj umowe
o z wtasnego doswiadczenia wiem, ze umowe przy jej podpisywaniu czyta lub
choé przeglada tylko okoto 10% klientéw! nie badz w tych pozostatych 90%!

e dowiedz sie jakie sg twoje obowiazki w ramach wspotpracy i jakich terminow
musisz pilnowaé
o ty dostarczasz dokumenty ksiegowej a wiec warto wiedzie¢ co i kiedy
przynies¢, w jakiej formie mozesz to robi¢ (osobiscie, e-mail, MMS)

e wez swoj podpisany egzemplarz umowy z sobg do domu, umies¢ go w miejscu,
gdzie tatwo go zlokalizujesz
o trzech na dziesieciu moich klientéw w ostatnim czasie chciato zostawi¢ swoj
egzemplarz umowy z pozostatymi dokumentami swojej firmy u mnie w biurze
- to nie dziata na twojg korzys¢
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